Abrir mercado en otro pais no es viajar alli una semana en clase "business"
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La verdad
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«Abrir mercado en
otro pais no es viajar
alli una semana en
clase ‘business’»

La funcionaria de la UE

es una de las docentes del
mister de la UMH -
que ayuda a las empresas
asalirdelacrisis

T.A.LA VERDAD

Sabe hablar cinco idiomas a la per-
feccion, es funcionaria de la Union
Europea y estd de excedencia ex-
plorando el mundo de la empresa.
De hecho es socia de la firma Glo-
bal Europe Capital. Uno de los te-
'mas que le apasiona es la crisis eco-
némica, sobre todo la espafola.
Asegura que la experiencia de su
pais, Finlandia, puede ser clave
para aportar ideas a los empresa-
rios. Por ello ha invitado al curso
que codirige en la Universidad Mi-

guel Hernandez (UMH), Executive
Master in International Business,
auna ex primer ministra finlande-
sa. Abrir mercados en otros paises
Puede ser Una via para escapar al
bache econémico del momento, se-
gun Haapaniemi. Una opcién que
a su juicio «no es tan fcils.

- ¢Qué ofrece este curso a los em-
presarios?

- Esté dirigido a empresarios que
desean salir fuera del pais y bus-
car una solucién a la crisis. Nues-
tro enfoque no es sélo tedrico, tam-
bién muy practico. Por ejemplo, se
aborda una estrategia de interna-
cionalizacién para el empresario
que elige un mercado nuevo. Se les
indica cdmo hacerlo en concreto.

- ¢Cémo resultd la experiencia en
la anterior edicion?

- Los alumnos mantienen el con-
tacto entre ellos y estan avanzan-

Taru Haapaniemi./p.ucLés

Tia, un pais con un mercado inter-
no muy fuerte. Hay soluciones,
pero no se puede esperar sentadi-
to a que lleguen tiempos mejores.
Espaiia est4 en caida libre, la gen-
te estd asustada, veo panico en sus
0jos. Los principales problemas
son estructurales, la principal ba-
rrera esla falta de idiomas.

- ¢Abrir mercado es una solucién?
- Es muy dificil que una empresa
salga fuera sola. La decision debe
estar avalada por un planteamien-
to largo y profundo. No se puede
viajar al pais en concreto una se-
mana en clase business o tener alli
un contacto, Eso no es una estra-
tegia de internacionalizacion, es
de fracaso.

- ¢Cudl es la formula?

- Conocer bien el pais v escanear
varios paises para cerciorarse de
cudl es la mejor opeién. Hay que
conocer la situacién econdimica, el
tipo de negocio, las politicas socia-

do en muchos temas y
resultados innovadores. Valora-
ron muy positivamente la expe-
riencia

- éCuiles son sus consejos para
combatir la crisis?

- No es tan ficil y menos en Espa-

El plazo para
inscribirse en el
master se amplia
hasta el dial13

T.A.LA VERDAD

El master universitario en direc-
cién y gestién comercial que ofer-
ta la Universidad Miguel Hernén-
dez (UMH) ha ampliado su plazo
de inscripcién hasta el préximo
dia 13. Las clases comenzarén el
27 del presente mes.

Se trata de un titulo pionero en

les, la:

cas...todo. Es un procesa de al me-
nos un afto. Hay que estudiar los
riesgos parque hay muchos escon-
didos, Es preciso viajar a ese pais
con el equipo de la empresa y que
los profesionales hablen idiomas.

la provincia, dirigido a ejecutivos,
¥ empresarios que buscan una sa-
lida a la crisis econdmica. El pro-
grama es interesante, segiin sus
promotores, para empresas expor-
tadoras, banca, asociaciones em-
presariales, agencias e institutos
de promocién exterior, asi como
para administraciones piblicas y
el sector turistico y mobiliario.

El curso, Executive Master in in-
ternational Business, ofrece las cla-
ves para las empresas que preten:
den abrir mercados en otros pai-
ses. Entre sus ventajas figura que
las clases se concentran en una se-
sién al mes
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